
Протокол сравнения и выбора поставщика
№ ПВ-2026-1115 от 15.11.2026 · к заявке № ЗК-2026-1115 · 34 позиции ТМЦ · срок поставки 29.11.2026

Сравнивались три коммерческих предложения из шести запросов; три поставщика не ответили
и в протокол не включены. Все цены с НДС, доставка показана отдельной строкой, отсрочка
приведена к деньгам по ставке 21 % годовых. Предложения с покрытием ниже 90 % позиций к
выбору не допускаются: остаток пришлось бы закрывать второй закупкой, а это второй срок и
вторая доставка.

Поставщик Позиций Товары, ₽ Доставка Отсрочка Выгода, ₽ Сопоставимая

А · ИнструментСнаб 31 из 34 532 480 28 000 0 дн. — 560 480

Б · Промкомплект 34 из 34 567 320 0 30 дн. 9 792 557 528

В · ТехноЛайн 22 из 34 244 220 12 000 14 дн. 1 967 254 253

База: прошлая закупка 34 из 34 598 964 — — — 598 964

Критерии и вес
Сопоставимая цена — 50, покрытие заявки — 25, срок поставки — 15, история качества и
рекламаций за год — 10. Вес назван до вскрытия предложений; менять его после — значит
подгонять протокол.

Почему не А · ИнструментСнаб
По цене товаров А дешевле победителя на 34 840 ₽, но доставка и разгрузка 28 000 ₽ съедают
это преимущество: сопоставимая цена 560 480 ₽ против 557 528 ₽, разрыв 2 952 ₽. Плюс три
позиции заявки он не закрывает (№ 6, 16, 26) — их пришлось бы докупать отдельно, со своим
сроком и своей доставкой. Отсрочки нет.

Почему не В · ТехноЛайн
Индекс цены строки ниже базы на 11,5 % — самое дешёвое предложение по строке. Но закрыто
22 позиции из 34: двенадцать — аналоги под замену, а по трём позициям кратность упаковки
даёт остаток 5 шт на 6 960 ₽. Замена аналога и вторая закупка — это решение и срок, а не цена.

Решение
Выбран Б · Промкомплект: закрывает все 34 позиции заявки, доставка не нужна — самовывоз со
склада в городе; отсрочка 30 дней даёт выгоду 9 792 ₽, сопоставимая цена 557 528 ₽. Экономия
к прошлой закупке 41 436 ₽ (6,9 %). По строкам, где кратность упаковки меняет порядок (№ 7,
9, 10, 11), цена считалась по фактически оплачиваемому количеству.

Что подписывает человек: выбор поставщика, цену, отсрочку и сам протокол. Агент свёл предложения, привёл их
к сопоставимой цене и показал разрыв.

Закупщик ________________ / ______________ Руководитель ________________ / ______________

Данные кейса сконструированы. Нормы и правила расчёта настоящие: ГК РФ ст. 435 и 437 (запрос КП —
приглашение делать оферты), ст. 506 и 508 (договор поставки и периоды поставки).


